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GA3-210101051-AA1 N
Realizar proyecciones empleando
meétodos cuantitativos y cualitativos.

Competencia: 210101051-Proyectar los requerimientos de los clientes segun
métodos de compras y prondstico

RAP: 210101051-04 - Interpretar resultados del prondstico de acuerdo con los
requerimientos del mercado.

Evidencia de producto: Informe de aplicacidon de prondsticos cuantitativos.
GA3-210101051-AA1-EVO03.



Descripcion de la Empresa

La empresa ficticia Refrescos XYZ. fabrica y distribuye bebidas gaseosas
y jugos naturales en el mercado.

Productos principales
e Gaseosas sabores

* Bebidas energéticas
* Jugos naturales

* Agua saborizada

Mercado objetivo

* Supermercados

* Tiendas de barrio

* Restaurantes

e Distribuidores regionales



Analisis de la Oferta y la Demanda

La demanda de bebidas presenta variaciones debido a:

*Temporadas de calor
*Vacaciones y eventos

*Cambios en habitos de consumo
*Competencia del mercado

*Incremento poblacional
DEMANDA REAL
UNIDADES

Comportamiento observado Enero 10.000
La empresa identificé un creC|,m!ento Eonstante en las Febrero 10.500
ventas mensuales durante el ultimo ano.
Marzo 11.200
Abril 11.600
Mayo 12.100

Junio 12.500



0){=]g*lLa capacidad de produccién mensual de la empresa es

de aproximadamente 13.000 unidades.

Factores que afectan la oferta
*Disponibilidad de materias primas
*Capacidad de maquinaria

*Mano de obra

*Costos logisticos

*Capacidad de almacenamiento

La empresa puede satisfacer la demanda actual, pero necesita realizar prondsticos para
evitar:

*Sobreproduccion

*Escasez de inventarios

*Retrasos en entregas

*Incremento de costos operativos



Método Cuantitativo Seleccionado
Después del analisis de los datos histoéricos, el método mas adecuado
es el:

Método de Promedio Movil
Este método se adapta a la realidad de la empresa porque:

*La demanda presenta crecimiento moderado y estable.
*Es sencillo de aplicar.

*Permite identificar tendencias recientes.

*Reduce variaciones bruscas de los datos.
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Método Cuantitativo Seleccionado

Después del analisis de los datos historicos, el método mas adecuado es el:

Método de Promedio Movil
Este método se adapta a la realidad de la empresa porque:

*La demanda presenta crecimiento moderado y estable. Férmula

*Es sencillo de aplicar. PM =D1+D2+D2
*Permite identificar tendencias recientes. 3
*Reduce variaciones bruscas de los datos. Donde:

e PM= Pronostico
e D= Demanda Historica



Calculo del Prondstico para Julio

Datos:
eAbril =11.600

*Mayo =12.100
*Junio =12.500

Aplicacion:

PM=11.600+12.100+12.500
3

PM=12.066,67

Prondstico de demanda para Julio - 12.067 unidades aproximadamente
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Interpretacion de Resultados N

El prondstico indica que |la empresa debera producir cerca de 12.067 unidades para
satisfacer la demanda esperada en julio.

Esto permite:

*Planificar la produccion

*Programar compras de materias primas
*Organizar inventarios

*Coordinar transporte y distribucion



Beneficios de Aplicar el Método Cuantitativo

a) Mejor planificacion de produccion
La empresa puede producir cantidades mas cercanas a la demanda real.

b) Reduccion de costos

Se disminuyen:
*|nventarios excesivos
*Desperdicios

*Costos de almacenamiento

c) Mejor servicio al cliente
Se reducen retrasos y faltantes de producto.

d) Optimizacion logistica
Permite programar transporte y distribucion eficientemente.

e) Toma de decisiones basada en datos
La empresa reduce la incertidumbre y mejora la gestion operativa.
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Ventajas del Método de Promedio Movil

Ventaja Explicacion

e Facil aplicacion  No requiere software complejo

* Puede realizarse en hojas de

* Bajo costo caleulo

e Suaviza cambios bruscos de

 Reduce fluctuaciones demanda

e Util para corto plazo  Mejora la planeacion operativa

e Evita sobrestock y

* Mejora control de inventarios desabastecimiento
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Conclusiones

*La demanda de la empresa presenta un crecimiento estable y predecible.

*El método de promedio movil es el mas adecuado debido a su simplicidad y
efectividad.

*La aplicacion del prondstico permite mejorar la planeacion de produccion,
inventarios y distribucion.

*El uso de métodos cuantitativos contribuye al aumento de |la eficiencia logistica y
la satisfaccion del cliente.

*Implementar prondsticos periodicamente ayuda a la empresa a responder mejor
a las condiciones del mercado.
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N
Recomendaciones
*Actualizar mensualmente los datos de demanda.
*Implementar software de analisis estadistico.

Complementar el método con analisis de tendencias y estacionalidad.

*Integrar el prondstico con las areas de compras, produccion y logistica.



CRONOGRAMA GENERAL DE ACTIVIDADES
PROGRAMA DE FORMACION TITULADA
COORDINACION DE PROCESOS LOGISTICOS
CENTRO NACIONAL DE ASISTENCIA TECHICA A LA INDUSTRIA — ASTIN - REGIOMAL VALLE
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GRACIAS

Linea de atencién al ciudadano: 01 8000 910270 ﬁ ¥y O m
Linea de atencion al empresario: 01 8000 910682 @SENAComunica

www.sena.edu.co



